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Seja muito bem-vindo a 2024, um ano que promete ser
repleto de conquistas para o seu negocio!

E para ajudar vocé a comecar esse novo ciclo com o pé
direito, neste Calendario do Empreendedor, trouxemos
dicas de campanhas para todas as semanas do ano.
Funciona assim: a cada més, vocé confere dicas para datas
especiais que estdo se aproximando. Dessa forma, sendo
lembrado com antecedéncia, fica mais facil se preparar e
faturar alto com as vendas.

A melhor parte é que o calendario traz, ainda, dicas
praticas para as suas redes sociais e links com contelidos
relacionados aos temas da semana. Assim, vocé pode se
capacitar, cada vez mais, com o Sebrae.

Conte com a gente nessa jornada e lembre-se: o seu
sucesso € 0 N0ssoO maior negocio.

Este icone indica que temos uma dica de
contetdo para o més seguinte. E sé clicar e vocé
sera direcionado para a pagina.

Este icone indica que temos uma sugestéo
para alavancar as suas redes sociais.

VY OO YL
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1° Semana

APROVEITE O QUE RESTOU DO NATAL

Se existe uma tradicdo no comeércio, é a famosa

J
d

g

ueima de estoque do ano que se foi. Janeiro € o meés
e vender para oferecer descontos especiais naquilo
ue Vocé Nao quer mais ver em sua loja.

0 PARA AS REDES SOCIAIS

Faca videos dos produtos que estardo a venda para
que os clientes tenham um gostinho do que vai estar
em oferta.

07

08 09 10 11 12 13

2° Semana

E TEMPO DE AGRADECER

Prepare-se para campanhas em torno do Dia da
Gratidao (21). Faca sorteios de brindes ou crie um
programa de fidelidade no qual os clientes acumulam
pontos e podem trocar por brindes.

0 PARA AS REDES SOCIAIS
Produza posts com o inicio e o téermino da campanha.

1

4 15 16 17 18 19 20

3% Semana

ARERE EEE... O CARNAVAL TA CHEGANDO!

Em fevereiro tem Carnavall Ja reuniu sua equipe

para pensar em como o clima da festa da folia pode
enfeitar a sua empresa? A hora de se planejar é agoral
Separe as ideias e faca ja os orcamentos.

Clique aqui e confira as dicas do Sebrae para

aumentar as vendas no Carnaval

21

22 23 24 25 26 27

L° Semana

GASTOS DO INICIO DO ANO

Com as contas de IPTU, IPVA, material escolar e
outras tirando o sono de muita gente, as vendas
podem diminuir. Que tal pensar em formas de manter
a clientela interessada? Pense em taticas como “pague
um, leve dois” frete gratis” etc.

CPARA AS REDES SOCIAIS

Poste, nas redes sociais, os produtos que estdo com
descontos e crie um gatilho de escassez (ex.: “estd
acabando”; “é a ultima chance”; "temos poucos
exemplares”).

28

29 30 31 o1 02 03

5 Semana

ULTIMA CHAMADA!

Sabe aqueles clientes do ano passado que quase
fecharam um negdcio, mas que desistiram na ultima
hora? Entre em contato com eles para reapresentar
seus produtos e servicos.

Cligue aqui e conheca os segredos para fidelizar
clientes

01 Confraternizacdo Universal


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/dicas-para-aumentar-as-vendas-no-carnaval-de-2023,8d24d567844f5810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/dicas-para-aumentar-as-vendas-no-carnaval-de-2023,8d24d567844f5810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/saiba-como-elaborar-um-plano-de-fidelizacao-para-sua-empresa,60b14cd7eb34f410VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/saiba-como-elaborar-um-plano-de-fidelizacao-para-sua-empresa,60b14cd7eb34f410VgnVCM1000004c00210aRCRD
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DEIXANDO TUDO ALINHADO PARA 2024

Faca uma série de enquetes nas redes sociais perguntando
ao seu publico qual tipo de conteuido ele quer ver no

seu perfil. As respostas ajudardo no seu planejamento
editorial de 2024 nas redes sociais.

Clique aqui e saiba como conquistar e

1° Semana

manter clientes

11 12 13 14 15 16 17

DO SAMBA AO FREVO: E CARNAVAL NO BRASIL

Semana decisiva para rodar aquela campanha de
Carnaval que a equipe planejou. Nédo se esqueca de incluir
elementos carnavalescos nas pecas publicitarias.

 PARA AS REDES SOCIAIS
Utilize o Instagram e o TikTok para divulgar as acdes de
Carnaval da empresa.

2° Semana

18 19 20 21 22 23 24

E O ANO BISSEXTO, HEIN?

JG pensou na condicao especial que vocé vai dar para
o seu cliente no dia 29/2?2 Lembre-se: € um dia que s6
acontece a cada 4 anos; entdo, capriche no presente.

Clique aqui e confira o nosso manual de como
elaborar campanhas promocionais

3% Semana

25 26 27 28 29 Oji 02

DIA INTERNACIONAL DA MULHER

Hora de comecar a pensar em acdes para o Dia
Internacional da Mulher (8/3). Faca orcamento de brindes,
presentes, cestas de café da manha etc.

L PARA AS REDES SOCIAIS

Ndéo se esqueca de que a data representa a forca e o
empoderamento da mulher. Faca esse tipo de homenagem
em suas redes sociais.

L° Semana

13 Carnaval


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/como-conquistar-e-manter-clientes,5d5d3a3a410ef510VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/como-conquistar-e-manter-clientes,5d5d3a3a410ef510VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/manual-como-elaborar-campanhas-promocionais,5ff4f17bd3a43610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/manual-como-elaborar-campanhas-promocionais,5ff4f17bd3a43610VgnVCM1000004c00210aRCRD
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DIA MUNDIAL DO CONSUMIDOR

Uma data muito importante se aproxima, aproveite para
interagir com seus clientes. Faca enquetes nas redes
sociais ou quizzes relacionados ao Dia do Consumidor

g (15). Uma oportunidade para entender o que as pessoas
G gostariam de ver em seu estabelecimento. Além disso,
&= comece a pensar em acoes para esse dia, como descontos
3’, especiais, frete gratis, recompensa por indicacao,
o programa de fidelidade, sorteios, e muito mais.
. PARA AS REDES SOCIAIS
Na data, faca transmissdes ao vivo ou publique historias
para mostrar bastidores, demonstracdes de produtos,
entrevistas com clientes satisfeitos, etc.
10 11 12 13 14 15 16
s EMPODERANDO MULHERES
C Chegou a vez das mulheres! Utilize o0 més para pdr em
g pratica a campanha do Dia Internacional da Mulher.
o L PARA AS REDES SOCIAIS
2 Utilize todos os formatos possiveis de redes sociais para a
divulgar a acdo do Dia das Mulheres.
17 18 19 20 21 22 23
FERIADO PROLONGADO
g A semana santa, em especial a Pascoa, é uma festa
¢ tradicional para os brasileiros, entdo pense “fora da caixa”
= na hora de oferecer produtos e servicos relacionados a
‘}’, data. Todo tipo de comércio pode aproveitar o feriado.
™ Clique aqui e confira dicas para estimular a
criatividade na sua em
24 25 26 27 28 29 30
DIA DA MENTIRA
Comece a programar brincadeiras divertidas para o Dia da
g Mentira (1° de abril).
=)
& L PARA AS REDES SOCIAIS
3’, Use o humor para criar um contetido divertido relacionado
% a0 seu negodcio. Pode ser uma piada leve, um meme

relacionado ao seu setor, uma histéria engracada ou um
video bem-humorado. Faca um conteudo leve e que ndo
ofenda ninguém.

08 Dia da Mulher 45 Dia do Consumidor 29 Sexta-feira Santa 31 Pascoa


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/7-dicas-para-estimular-a-criatividade-em-sua-empresa,e2e2e25f5271a810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/7-dicas-para-estimular-a-criatividade-em-sua-empresa,e2e2e25f5271a810VgnVCM1000001b00320aRCRD
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S CRIATIVIDADE E A ALMA DO NEGOCIO
S Dia 21/4 € o Dia da Criatividade. Otima oportunidade
'S para pensar em uma campanha tematica.
T
‘c” ique aqui e confira as dicas para vender mais em
-
07 08 09 10 11 12 13
S MAE: O MAIOR AMOR DO MUNDO
g Maio é o més das maes e ja é hora de correr atras
= de parceiros, verbas e orcamentos para montar uma
‘g campanha bem atrativa.
N Clique aqui para conferir nosso artigo e aproveitar o
Dia das Maes para vender mais
14 15 16 17 18 19 20
VIVA MELHOR, SINTA-SE MELHOR
Abril é o Més da Saude, crie campanhas promovendo
s habitos saudaveis. Ofereca descontos em produtos ou
€  servicos relacionados a saude e realize webinars ou
g workshops online sobre bem-estar e satde mental.
o L PARA AS REDES SOCIAIS
%y Hashtags e desafios tematicos: Crie hashtags exclusivas
para o més das noivas e convide os clientes a
compartilharem fotos, histérias ou dicas relacionadas aos
casamentos, incentivando o engajamento.
21 22 23 24 25 26 27
CADA PALAVRA CONTA!
Em comemoracdo ao Dia da Literatura Brasileira
S (1° de maio), reserve um tempo para apoiar projetos que
g promovem e preservam a diversidade literaria nacional.
= Néo se esqueca de compartilhar essas experiéncias e
3 celebrar a cultura que enriquece as paginas da nossa
s identidade literaria.
J

. PARA AS REDES SOCIAIS
Programe os posts da campanha nas redes sociais e envie
as novidades para o WhatsApp dos clientes.

28 29 30 il 02 08 04,

19 Dia dos Povos Indigenas 21 Aniversario de Brasilia/Tiradentes
22 Descobrimento do Brasil


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraeaz/5-dicas-para-vender-mais-em-datas-comemorativas,7f46b7a270ecf610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraeaz/5-dicas-para-vender-mais-em-datas-comemorativas,7f46b7a270ecf610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/aproveite-o-dia-das-maes-para-vender-mais,a0c540aeac7b8710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/aproveite-o-dia-das-maes-para-vender-mais,a0c540aeac7b8710VgnVCM100000d701210aRCRD
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E MAIO DISSE “SIM"

Maio é o més das noivas. Se seu negdcio tem a ver com o
tema, invista em campanhas que transmitam a importéncia
desse dia tdo especial. Se ndo for o seu caso, crie uma
campanha interativa nas redes sociais, como um desafio ou
concurso, incentivando as pessoas a compartilharem suas
experiéncias com seu produto ou servico.

 PARA AS REDES SOCIAIS

Mobilize a equipe para que o atendimento seja o melhor
possivel e ndo se esqueca de transmitir todo o sentimento
pelas redes sociais.

05 06 07 08 09 10 11

1° Semana

DIA DAS MAES

Aproveite a empolgacdo da equipe na campanha do Més
das Noivas e transmita o mesmo sentimento para as
mamaes (11/5). Desenvolva promocdes exclusivas para o
Dia das Mae, oferecendo descontos especiais em produtos
OU Servicos que sejam relevantes.

J PARA AS REDES SOCIAIS

Crie videos com mensagens de gratiddo, amor e
reconhecimento as maes. Pode ser uma compilacdo de
mensagens dos colaboradores ou depoimentos emocionantes.
E ndo se esqueca de compartilhar no WhatsApp.

2 13 14 15 16 17 18

2° Semana

—

OIA A COBRA... E MENTIIIRA!

Ainda ndo é Festa Junina, mas vocé ja pode ir
cantando "Anarrié”. O periodo de Festas Juninas é um
dos que mais movimenta o mercado durante o ano.
Entdo, j comece a preparar as acdes do seu negdcio
para 0 mes que vem.

Clique aqui e confira como se organizar para
vender mais nas Festas Juninas

9 20 21 22 23 24 25

3 Semana

ek

FIDELIZAQRO DE CLIENTES ANTIGOS

Sabe aqueles clientes que sempre estdo na sua loja, mas
que estéo meio sumidos? Entre em contato com eles e
ofereca novos produtos, condicdes especiais e etc.

0 PARA AS REDES SOCIAIS
Para essa comunicacao, utilize o WhatsApp Business
com mensagens personalizadas.

L° Semana

26 27 28 29 30 31

JUNHO, MES DOS APAIXONADOS

O Dia dos Namorados esta chegando e é bom ja ir
pensando em uma belissima campanha para essa
data. Novamente, uma oportunidade para gerar
muitas vendas. Caprichel

5° Semana

Clique aqui e descubra como aumentar suas
vendas no Dia dos Namorados

01 Dia do Trabalhador 412 Dia das Médes 413 Dia da
Abolicdo da Escravatura 30 Corpus Christi


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-se-organizar-para-vender-mais-nas-festas-juninas,e95b05f645849710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-se-organizar-para-vender-mais-nas-festas-juninas,e95b05f645849710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ce/sebraeaz/dia-dos-namorados-como-aumentar-suas-vendas,e686cde5d61b3610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ce/sebraeaz/dia-dos-namorados-como-aumentar-suas-vendas,e686cde5d61b3610VgnVCM1000004c00210aRCRD
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O AMOR ESTA NO AR

E a sua campanha também ja estG? Semana decisiva
para divulgar como vai funcionar a campanha do Dia dos
Namorados, lembrando que serd no dia 12/6.

Cligue aqui e confira o quia completo que o

09 10 11 12 13 14 15

1° Semana

para vocé vender mais no Dia dos

E SAO JOAO NO BRASIL

Uma das épocas mais aguardadas pelos brasileiros. Nao
sO para 0s consumidores, mas para 0s comerciantes
também. Aproveite a semana para colocar todos os
‘pontos nosi's’ e faturar muito.

C PARA AS REDES SOCIAIS

Faca posts tematicos, traga curiosidades sobre esse
periodo e claro, veja como seus produtos e servicos podem
se associar a festa.

2° Semana

16 17 18 19 20 21 22

DIA DO AMIGO = FATURAR ALTO

Néo perca a oportunidade de ganhar clientes no Dia do
Amigo (20/7). Hora de planejar uma campanha para &
de atratival. Quer uma dica? Que tal: “indiqgue um amigo
e ganhe um brinde"?

Clique aqui e confira como aproveitar as datas
comemorativas e aumentar as vendas

3% Semana

23 24 25 26 27 28 29

NO MES DO AMOR, LEMBREMOS DA

PLURALIDADE DOS CASAIS

No dia 28/6 é comemorado o Dia do Orgulho LGBTQ+.
Que tal celebrar esta data também? Utilize as redes sociais
para mostrar que vVocé apoia os direitos iguais a todos.

L° Semana

jque aqui e saiba que significa LGBTQ+ para

0s hegocios

30 oji 02 08 04! S 06

12 Dia dos Namorados 24 Dia de Séo Jodo 29 Dia de Séo Pedro


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pa/artigos/dia-do-namorados,b4af1d3a9a8c9710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pa/artigos/dia-do-namorados,b4af1d3a9a8c9710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pa/artigos/dia-do-namorados,b4af1d3a9a8c9710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-aproveitar-as-datas-comemorativas-e-aumentar-suas-vendas,19e1ba6f37f86810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-aproveitar-as-datas-comemorativas-e-aumentar-suas-vendas,19e1ba6f37f86810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ce/artigos/o-que-significa-lgbtq-para-os-negocios-saiba-como-abracar-essa-causa,43817d22e3dab610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ce/artigos/o-que-significa-lgbtq-para-os-negocios-saiba-como-abracar-essa-causa,43817d22e3dab610VgnVCM1000004c00210aRCRD
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DATAS COMEMORATIVAS A RODO

Quer um motivo para planejar campanhas? Nos te damos

E trés: Dia Mundial do Chocolate (7/7), Dia da Pizza (10/7) e
g Dia Mundial do Rock (13/7). Planeje tudo direitinho e boas
@ vendas na proxima semanal
7))
s. L PARA AS REDES SOCIAIS
Os posts tém que ser sempre tematicos, com memes e
brincadeiras que estdo em alta na internet.
07 08 09 10 11 12 13
HORA DE COLOCAR A AMIZADE EM JOGO
g O Dia do Amigo (20) estd chegando e vocé ja pode
G preparar o ambiente para receber os novos clientes. Como
& est@o os brindes? Vai ter cupom de desconto? Néo se
J’, esqueca de bombar suas redes sociais.
~
14 15 16 17 18 19 20
PAPAIS JA ESTAO ANSIOSOS
Agosto vem ai e fazer uma campanha no Dia dos Pais
g (11/8) é quase uma regra entre os empreendedores.
C Comece a planejar a sua e ndo se esqueca da acdo do Dia
§ do Amigo nesta semana.
‘cn . PARA AS REDES SOCIAIS
™ Produza contetido informativo sobre paternidade, dicas de
criacao de filhos e histérias engracadas ou inspiradoras
sobre experiéncias paternas.
21 22 23 24 25 26 27
NA SUA MALA DE VIAGEM NAO PODE FALTAR...
Aproveite que julho é o més de férias e faca uma série
O de posts recomendando algumas rotas que o seu publico
- , . L
G pode fazer, fale também de pontos turisticos da sua regido.
& Use o gancho para divulgar um produto da sua empresa
vy que ndo pode faltar na mala de viagem.
< [ PARA AS REDES SOCIAIS
Incentive os clientes a repostarem os itens nas redes sociais
e compartilhe tudo.
28 29 30 31 ©ji 02 08
S VALORIZE SEU CLIENTE
- No dia 15/9, &€ comemorado o Dia do Cliente. Essa é uma
g excelente oportunidade para fidelizar o seu. Comece a
v pensar em acoes possiveis, inclusive, para faturar mais.
7))
°n ique aqui: o dia do cliente esta chegando. Como esta

o seu estoque?

20 Dia do Amigo e Internacional da Amizade


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraeaz/canais-digitais-para-a-promocao-de-pequenos-negocios,c8bb661549673510VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/sebraeaz/canais-digitais-para-a-promocao-de-pequenos-negocios,c8bb661549673510VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/o-dia-do-cliente-esta-chegando-como-esta-o-seu-estoque,72c04fbe205d2810VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/o-dia-do-cliente-esta-chegando-como-esta-o-seu-estoque,72c04fbe205d2810VgnVCM100000d701210aRCRD
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UM BRINDE AOS PAPAIS

g Uma semana para colocar tudo em ordem para a principal
6 campanha do més: a do Dia dos Pais (11). Planeje e execute
&= de forma que a acdo seja inesquecivel para seus clientes.
T
' 0 PARA AS REDES SOCIAIS
3 Faca teasers nas redes sociais de contagem regressiva
associada a seus produtos ou servicos.
11 12 13 14 15 16 17
CAMERA, ACAO, CLIQUE!
S Quer melhorar o seu relacionamento com os clientes? Que
€ tal promover uma acao para celebrar o Dia Mundial da
g Fotografia (19/8)?
o L PARA AS REDES SOCIAIS
e Proponha um desafio criativo para que os seguidores
tirem fotos dos seus produtos/servicos em contextos
inusitados ou originais.
18 19 20 21 22 23 24
SETEMBRO AMARELO
E E cada vez mais comum que as empresas se posicionem
S em prol do Dia Mundial de Prevencdo ao Suicidio (10/9).
§ O Setembro Amarelo é a principal campanha ante esse
) estigma do mundo, entdo, planeje-se com antecedéncia.
= ique aqui: Setembro Amarelo: como saber se
25 26 27 28 29 30 31
PATRIA AMADA BRASIL
E O més de setembro ja comeca a todo vapor e o Dia da
= Independéncia (7/9) ndo pode passar despercebido. Pense
§ em acdes para homenagear essa data.
7))
° . PARA AS REDES SOCIAIS

As redes sociais surgem como um excelente canal para
promover essa campanha. Use e abuse delas!

11 Dia dos Pais


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pe/artigos/setembro-amarelo-como-saber-se-preciso-de-ajuda,225253be1f036810VgnVCM1000001b00320aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pe/artigos/setembro-amarelo-como-saber-se-preciso-de-ajuda,225253be1f036810VgnVCM1000001b00320aRCRD
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1° Semana

UM TOQUE DE VERDE E AMARELO

O més ja precisa comecar todo amarelo e a semana é de
celebracdo ao Dia da Independéncia (7/9).

C PARA AS REDES SOCIAIS
Programe todos os posts de datas e informacoes
relevantes com uma tematica patriota.

08 09 10 11 12 13 14

2° Semana

CLIENTE FELIZ, NEGOCIO EM ALTA

Semana decisiva para rodar a campanha do Dia do
Cliente (15/7). Afinal, um um cliente feliz compra,
recompra e indica. Realize concursos ou sorteios para
presentear os clientes.

0 PARA AS REDES SOCIAIS

Realize concursos ou sorteios para presentear os clientes.
Peca aos seguidores para compartilharem suas histérias
COM a Mmarca ou marcarem amigos para participar.

15 16 17 18 19 20 21

3% Semana

OUTUBRO ROSA

Outubro é o més da conscientizacdo sobre o cdncer
de mama. Novamente, uma oportunidade de
posicionamento que o empreendedor ndo pode deixar
passar. Planeje tudo com carinho.

0 PARA AS REDES SOCIAIS
Que tal deixar as redes sociais toda rosa no més
de outubro?

22 23 24 25 26 27 28

L° Semana

RIR, SONHAR, BRINCAR

Porque cada risada é uma celebracéo. Comece a pensar
em agdes e campanhas para o Dia das Criangas (12/10).
Otima oportunidade para o comércio.

Como fazer sua campanha de marketing diqgital

nara o Dia das Criancas?

22 23 24 25 26 27 28

7 Independéncia do Brasil 13, 14, 15, 19, 20, 21 e 22 Rock in Rio


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-fazer-sua-campanha-de-marketing-digital-para-o-dia-das-criancas,2697271b50733810VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/como-fazer-sua-campanha-de-marketing-digital-para-o-dia-das-criancas,2697271b50733810VgnVCM100000d701210aRCRD

/

10

Outuybro

SEBRAE

/,

DOM SEG TER QUA QUI SEX SAB

29) S0 O1 02 03 04 05

1° Semana

DIA DO IDOSO E OUTUBRO ROSA

Dia 1° é Dia Nacional do ldoso. Que tal uma homenagem
a terceira idade nas redes sociais? E jaG que suas redes
sociais estdo tomadas pelo rosa, promova um webinario
sobre prevengdo ao cdncer de mama e convide seus
parceiros. Otima oportunidade para networking.

L PARA AS REDES SOCIAIS

Programe todos os posts de datas e informacoes
relevantes nas redes sociais e NGo se esqueca de registrar
tudo para o publico.

10 11 12

06 07 08 09

2° Semana

PEQUENOS GRANDES SONHOS

Aproveite a semana para divulgar a acéo da sua empresa
para o Dia das Criancas (12/10). Se possui loja fisica,

crie um cantinho para atividades ladicas, como colorir,
desenhar ou montar quebra-cabecas. Isso mantera as
criancas entretidas enquanto os pais fazem compras.

[ PARA AS REDES SOCIAIS

Procure citar alguma curiosidade relacionada; caso seus
produtos tenham alguma relacdo com o tema, cite-os de
maneira divertida.

13 14 15 16 17 18 19

3% Semana

PREPARATIVOS PARA A BLACK FRIDAY

Talvez o grande momento do mercado mundial e que é
muito praticado aqui no Brasil mereca um planejamento
com antecedéncia. Comece a preparar as “loucuras’

de ofertas.

Clique aqui e confira o Especial Black Frida

20 21 22 23 24 25 26

L° Semana

NOVEMBRO AZUL

Prepare-se para trocar o rosa pelo azul. Comece a pensar
nas acdes para 0 més da prevencdo contra o cancer

de prostata.

ui. Marhketing e Vendas precisam trabalhar

juntos. Cligue e entenda melhor essa relacao

27 28 29 29 30 31 011

5° Semana

DIA DAS BRUXAS

Em comemoracdo ao Halloween (31/10), decore a loja com
elementos relacionados, como abbboras, teias de aranha
falsas, caveiras, morcegos e outros enfeites caracteristicos
da data.

 PARA AS REDES SOCIAIS

Adote uma identidade visual tematica de Halloween
para suas postagens, com cores, imagens e elementos
relacionados a data, como abdboras, fantasmas, bruxas,
entre outros.

12 Dia das Criancas 12 Padroeira do Brasil 15 Dia do Professor


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/galeriavideo/especial-black-friday,c940b495c6879410VgnVCM2000003c74010aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ms/sebraeaz/prepare-se-para-a-gestao-do-seu-negocio,cf3a0f067a19e710VgnVCM100000d701210aRCRD#marketing-e-vendas
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/galeriavideo/especial-black-friday,c940b495c6879410VgnVCM2000003c74010aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ms/sebraeaz/prepare-se-para-a-gestao-do-seu-negocio,cf3a0f067a19e710VgnVCM100000d701210aRCRD#marketing-e-vendas
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TUDO AZUL
S Troque o rosa pelo azul e trate da importdncia da
§ prevencdo ao cdncer de prostata em suas redes sociais.
é L PARA AS REDES SOCIAIS
‘cn Além de programar os posts para o Novembro Azul, faca
- videos mostrando uma forma inusitada de usar o seu
produto ou se beneficiar do seu servico.
10 11 12 13 14 15 16
g BLACK WEEK
G Como andam os preparativos da Black Friday? Quer uma
g dica?¢ Transforme a Friday em Week e tfature ainda mais!
‘c” Clique aqui e confira como competir com grandes
N varejistas na Black Frida
17 18 19 20 21 22 23
HO, HO, HO
S O Papai Noel ainda ndo chegou, mas vocé ja pode ir
O pensando em como o seu negobcio vai comemorar o Natal.
§ Prepare estratégias para que seus produtos se tornem
Ty presentes, pois o Bom Velhinho ja esta calibrando o trend.
M prenda a vender mais no Natal com os
24 25 26 27 28 29 30
A MAIOR FESTA DE DESCONTOS DO
ANO CHEGOU
g Chegou uma das semanas mais importantes do ano e que
g promete muito faturamento. Prepare o caixa da empresal
@ [ PARA AS REDES SOCIAIS
Tp) : .
% Programe todos os posts de datas e informacoes

relevantes e esteja preparado para dar conta da demanda.
Contrate funcionarios temporarios e fique de olho no
atendimento pelas redes sociais e WhatsApp.

02 Finados 15 Proclamacdo da Republica 18 e 19 Clpula do G20
20 Dia Nacional da Consciéncia Negra


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/conteudos/posts/como-competir-com-grandes-varejistas-na-black-friday,30bcf4dd79674810VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/manual-como-elaborar-campanhas-promocionais,5ff4f17bd3a43610VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/conteudos/posts/como-competir-com-grandes-varejistas-na-black-friday,30bcf4dd79674810VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ap/artigos/manual-como-elaborar-campanhas-promocionais,5ff4f17bd3a43610VgnVCM1000004c00210aRCRD
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MOMENTOS, PRESENTES E COMIDA...

g MUITA COMIDA!
[~ Uma das festas mais aguardadas pelos brasileiros esta
& chegando. Para a sua campanha de Natal, além de
J’, presentes, pense também em outros atrativos para os
- clientes, como Rits, combos e promocoes.

08 09 10 11 12 13 14
s O ITINERARIO PARA A FELICIDADE
= CHAMA-SE FERIAS
S . A~
< As férias chegaram e vocé ndo pode perder essa
‘g oportunidade para promover uma campanha.
o ui: aproveite as férias para aumentar

15 16 17 18 19 20 21
s BUSSOLA PARA O PROXIMO ANO
C As campanhas ndo param, mas é preciso sentar e avaliar
g 0 ano que termina. Quais foram os erros? E os acertos?
v Quais os objetivos para o proximo ano?
7))
S Clique aqui e saiba planejar bem e aumentar o
m™

faturamento no final do ano

22 23 24 25 26 27 28

A VIRADA QUE VOCE MERECE
S E o Réveillon? Na ultima semana do ano, planeje acdes de
- Ano Novo que possam fazer seus clientes comecarem o
g proximo ano nas alturas.
¢»» O PARA AS REDES SOCIAIS
3¢ Faca posts agradecendo a parceria de seus clientes,

colaboradores e fornecedores. E tempo de gratiddo e
esperanca para o proximo ciclo.

29 30 31 il 02 03 Oz

25 Natal


https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/entao-e-natal-o-que-fazer-para-vender-mais,4119985409a75710VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/aproveite-as-ferias-de-inverno-para-aumentar-suas-vendas,0f788b88ba73e410VgnVCM1000003b74010aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/aproveite-as-ferias-de-inverno-para-aumentar-suas-vendas,0f788b88ba73e410VgnVCM1000003b74010aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/planeje-bem-e-aumente-o-faturamento-no-final-do-ano,d42e705a15d82810VgnVCM100000d701210aRCRD
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/artigos/planeje-bem-e-aumente-o-faturamento-no-final-do-ano,d42e705a15d82810VgnVCM100000d701210aRCRD
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